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LAMPIRAN 
 

 
Surat rekomendasi penelitian 

 

Surat rekomendasi penelitian yang dikeluarkan oleh pihak fakultas yang di 

tunjukkan kepada mahasiswa sebagai pengantar untuk melakukan penelitian. 

Yang mana surat tersebut digunakan sebagai bukti bahwa penelitian tersebut 

benar adanya. 
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Surat mengizinkan penelitian 

 

Surat mengizinkan penelitian yang dikeluarkan oleh pemilik toko yang di 

tunjjukan kepada mahasiswa yang melakukkan penelitian. 

 

 

Pencatatan penjualan daster yang masih manual dengan sistem kredit. 
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Observasi dan Foto produk daster yang masih tersedia. 
 
 

 

Melakukan wawancara tentang toko dastershop tersebut. 
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Hasil Wawancara 

 

Nama Narasumber : Rohana 

Jabaran Narasumber : Pemilik Toko 

Tanggal Wawancara : 10 Desember 2022 

 

5. Peneliti : sudah berapa lama ibu berjualan daster ? 

 

Narasumber : sekitar 3 tahun. 

 

6. Peneliti : berapa total produk yang terjual sampai saat ini ? 

 

Narasumber : kurang lebih 150 produk. 

 

7. Peneliti : berapa rata-rata penjualan produk dalam satu bulan? 

 

Narasumber : 0-5 produk. 

 

8. Peneliti : diwilayah mana saja sasaran penjualan anda? 

 

Apa sudah keluar kota? 

 

Narasumber : untuk sekarang masih wilayah lokal. 

 

9. Peneliti : siapa sasaran pemebli yang anda tetapkan? 

 

Narasumber : perempuan dari remaja hingga dewasa. 

 

10. Peneliti : apa pencatatan penjualan anda masih manual/mencatat 

 

di atas kertas? 

 

Narasumber : ya, masih. 

 

11. Peneliti : apa anda belum memiliki website penjualan secara 

online untuk dipasarkan? 

Narasumber : belum. 
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12. Peneliti : apa anda pernah menjual produk anda di media mosial 

 

seperti facebook, WhatsApp dan lain-lainnya? 

 

Narasumber : belum pernah, saya hanya menjual dirumah saja lalu 

memasarkannya ke tetangga. 


